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CRM EASY START
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DAS IST IM CRM EASY START ENTHALTEN

Als Microsoft Partner bieten wir fur kleine und mittlere Unternehmen die
Einfuhrung von Microsoft Dynamics 365 Sales

Aktivitats-

Vertriebs- Microsoft 365 Aufgaben-
historie

steuerung Integration management
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Personalisierte
Ansprache

Erhalten Sie durch vereinheitliche
Prozesse Einblicke und verfolgen
Sie Kontakte.
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Mehr Zeit fur
den Verkauf

Minimieren Sie Routineaufgaben
und nutzen Sie Playbooks mit
wiederholbaren, erfolgreichen
Verkaufstechniken.
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Supply printers for their
new expansion.
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Verkauf im
Wande|

Bleiben Sie mit flexiblen und
intelligenten Prognoselosungen
immer auf dem neusten Stand!

Predictive Forecasting erhoht die
Genauigkeit und verkurzt die
Planungszyklen.



FUNKTIONSUMFANG

v’ Stammdatenmigration
v' Mastertemplate flir Angebote erstellen
v" Einrichtung des Systemdashboards

v" Integration im Standard (Sharepoint, Teams,
Outlook)

v' Bereitstellung der mobilen App
v' Bereitstellung Rechte und Rollenkonzept

v' Anpassung Benutzeroberflache nach Cli

v' Erstellung einer benutzerdefinierten Entitat

v 1 Formular pro Standard und
benutzerdefinierter Entitat

v' Bis zu 5 benutzerdefinierte Felder pro Entitat

v Bis zu 1.000 Kontakte sowie 250 Firmen
(gemal Importtabelle)

v' Remote Anwenderschulung Gber 2 Stunden

v' Erstellung Master Emailtemplates fir den
Versand von E-Mails aus dem CRM
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GEMEINSAM STARTEN

So unterstutzen wir Sie wahrend des Prozesses.

Datenzulieferug
durch Kunden
und Import

Gemeinsamer System-
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Kick-Off einrichtung 8'




DER UNTERSCHIED

Klassisches Unser Implementierungs-
Implementierungs-Verfahren Verfahren

9 2

« Ressourcen sind geschatzt ) :
v' Losungspaket zum Festpreis

» Mehrfachanalysen und
viele Beratungsgesprache

v Keine zeitaufwandigen
Beratungsgesprache

« Betriebliche Ausfallzeiten : : :
v Implementierung innerhalb zwei

+ Lange Implementierungsphasen Wochen
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