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Resultados deseados

* Necessidade de organizacao e padronizacdo do
processo de vendas

* Maior simplicidade nas tarefas operacionais,
permitindo maior tempo de engajamento com
os Clientes

* Capacidade de analise gerencial rapida e que
permita reorientacao dos esforcos da equipe

* Abordagens gerenciais interativas, que
permitam ajustes frequentes na direcdo do
planejamento de vendas em busca da melhoria
continua.

Solucgao Ideal

» (Capacidade de definicao e automacao de
processos de negocio

* Flexibilidade e simplicidade na configuracdo de
interfaces

» Ferramentas de analise em tempo real e de facil
configuracdo

» TCO atrativo, conduzindo a um ROI rapido

» Extensibilidade para integracbes com sistemas
legados, quando necessario, bem como

ferramentas de produtividade do dia-a-dia (e-
mail, planilhas, documentos, etc).

» Mobilidade na operacdo para interacées

eficientes.
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* Plataforma tecnoldgica poderosa, flexivel e
extensivel

*  Processos de vendas mais simples

*  Os usuarios de todos os niveis de familiaridade
tecnologica alcancam maior eficiéncia e
produtividade de vendas.
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Eficiéncia operacional e melhores resultados para sua equipe de vendas

Otimizacao

Gestao

Mobilidade

Organizacao rapida e acessivel
Levantamento e implantacdo
rapida e acessivel

Flexibilidade e simplicidade na
configuracao de interfaces

Maior tempo de engajamento com
os Clientes

Integragd@o nativa com produtos da
plataforma Office

Definicdo e automacdo de processos
de negdcio

» TCO atrativo, conduzindo a um RO

rapido

* Integragdo com sistemas

legados,bem como ferramentas de
produtividade do dia-a-dia (e-mail,
planilhas, documentos, etc).

+ Capacidade de analise gerencial

rapida

Use o computador ou o dispositivo
movel desejado

Ferramentas de analise em tempo
real e de facil configuracdo

Mobilidade na operacdo para
interacGes eficientes

Simplicidade e inovacao na sua automacao de vendas!
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Através de uma metodologia de vendas ageis embarcada, e personalizacdes prontas na plataforma Microsoft Dynamics 365, nosso produto assegurara
a rapida transformacdo dos seus processos empresariais. Dezenas de clientes ja utilizaram nosso produto para obter resultados rapidos na utilizagdo da

plataforma Microsoft Dynamics 365. Utilizar o CRM de Vendas da Microsoft nao exige projetos longos e complexos! Conte com a nossa abordagem para
materializar sem complexidade a sua transformacao digital.

Alineacion del producto

Microsoft Dynamics 365

O Microsoft Dynamics 365 € a proxima geracao de aplicativos de negdcios inteligentes na nuvem. O Dynamics 365 unifica os recursos de CRM e ERP
oferecendo novos aplicativos especificos para ajudar a gerenciar funcdes comerciais especificas. Os aplicativos desenvolvidos com o Microsoft 365 sao
projetados para serem personalizados e permitir maior produtividade.




Historia de sucesso do cliente

€2 AlfaPeople

‘A AlfaPeople of Brazil utllizou a plataforma Microsoft
Dynamics 365 de forma nativa para gerenciar seus processos
de negocios. Através de uma consultoria especializada em
gestdao de vendas, aprendemos sobre a aplicabilidade do
conceito Agile, Kanban e OKR para praticas de vendas. O
conceito de sprints personalizados para cada agente
comercial trouxe plangjamento continuo de visitas a key
accounts, desenvolvimento de oportunidades e fechamento
de negdcios. O Kanban permitiu 0 acompanhamento visual
dos sprints e a sinalizacdo de impedimentos para o
tratamento. Os indicadores e metas sdo baseados em
objetivos claros e resultados chave, o principio OKR”.

Win Results

» Passamos a contar com um planejamento comercial mais
dinamico, aproximando a empresa do time comercial e
de gestao

* Reduzimos nosso ciclo de vendas, melhoramos a
acuracidade de nosso forecast e encontramos uma
forma rapida de mudar a direcao dos esforcos de vendas



