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Oggi Altea Federation collabora con i leader 

mondiali dell’innovazione tecnologica 

attraverso un modello di business olonico-

virtuale che raccoglie sotto un unico marchio la 

professionalità e l’alta specializzazione di 

Aziende dal carattere Human-Tech: mondi 

diversi ma complementari che si fortificano a 

vicenda, mantenendo una forte identità e un 

approccio inconfondibile alle sfide dettate dai 

nuovi paradigmi in ambito Consulting, 

Technology, Digital e Operations.
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1,500 A-PEOPLE

persone focalizzate sui bisogni del cliente

20

11 OFFICES

Lainate (Milano), Baveno (Verbania), Gravellona Toce 

(Verbania), Torino, Casalecchio di Reno (Bologna), 

Limena (Padova),  Fiorano Modenese (Modena), 

Roma, Frascati (Roma), Lecce, Tirana (Albania)

COMPANIES

unite nel modello olonico-virtuale

1
FAST GROWING PROJECTS

aziende satelliti che collaborano con le

federate
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Altea Federation configura il proprio 
modello organizzativo come un sistema 
“OLONICO VIRTUALE”:
Un’organizzazione in cui le federate, 
ognuna con una propria autonomia, 
esprimono competenza distintiva nel 
perimetro in cui operano.
Un modello d’impresa adattativo capace 
di raccogliere tutta l’intelligenza presente 
nella propria rete per ricombinarsi in una 
nuova forma e rilasciare il maggior valore 
possibile per rispondere alle specifiche 
esigenze dei clienti.
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HOLONIC 
MANTRA
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72 
Mln €

86
Mln €

102
Mln €

126 
Mln €

130 
Mln €

A L T E A  F E D E R A T I O N
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#TOP100
Italian Ranking 
Software and IT Services

Deve l o ped by  IDC  I ta l y
pub l i shed by  DataM anager

°24
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MODERN 
WORKPLACE

Microsoft 365

Office365

Enterprise Mobility

Cyber Security

BUSINESS APPLICATIONS
Microsoft Dynamics 365:

▪ Business Central

▪ Finance

▪ Supply Chain Management

▪ Commerce

▪ HR

Customer Engagement:

• Sales, Marketing, Customer Service, 

Field Service, Remote Assist, Customer 

Insights, Project Operations

DATA & AI
Business Analytics

Machine Learning

Cognitive Services

Power BI

IoT

APPLICATIONS & 
INFRASTRUCTURE

Data Center Transformation

IaaS

PaaS

Cloud Azure Services

Hybrid Cloud

Bot Framework

ALTERNA
OFFERING
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Nextea è la società di Management Consulting di
Altea Federation e raccoglie l’esperienza ventennale di
professionisti cresciuti al fianco delle aziende in
progetti di digitalizzazione e innovazione.

La mission di Nextea è abilitare la convergenza tra
Business e Tecnologia e ottenere la massima
espressione del valore aziendale e della sua
competitività.

Il nostro approccio copre l’intero ciclo di vita dal
Concept to Value per la realizzazione della
trasformazione, innovazione e crescita del modello di
business.
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• Generare nuovi modelli di Business in grado di trasformarsi per collegare trend di mercato, bisogni 
dei clienti e tecnologie emergenti

• Identificare nuove opportunità di crescita nell’era digitale attraverso processi di innovazione 
strategica che partano dalla customer experience e dalla co creazione di nuovi modelli di business 
in una prospettiva di ecosistema

• Gestire la Corporate Innovation come un processo formale e strutturato con la medesima agilità
di una start-up

• Realizzare una nuova generazione di talenti e leader nelle organizzazioni in grado di guidare 
il processo di Business Transformation

Business Optimization:

Gestire i rischi con una prospettiva strategica

Guidare la crescita del Business

Raggiungere l’eccellenza operative
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CUSTOMER CENTRIC 
TRANSFORMATION

• Customer Experience 
Management

• Sales & Channel 
Management

• Customer Service 
Excellence

• Digital Marketing

SUPPLY CHAIN
EFFECTIVENESS

• Strategia Supply Chain
• Pianificazione Integrata

Vendite e Supply Chain
• Ottimizzazione Supply 

Chain & Collaborazione
con il Network

• Ottimizzazione
del Livello di Servizio
& Replenishment

• Gestione
delle Performance 
della Supply Chain

PRODUCT 
INNOVATION 
& LIFECYCLE 

MANAGEMENT

• Gestione ciclo di vita 
prodotto
• Disegno prodotto

e Industrializzazione
• Sviluppo collaborativo

del prodotto
• Digital Twin di Prodotto

e di Processo

MANUFACTURING
& OPERATION 
EXCELLENCE

• MOM & Smart Factory
• IOT & Smart Product
• Efficacia nel Servizio

Post Vendita
• Manutenzione Avanzata

e Predittiva

STRATEGY 
& BUSINESS 

TRANSFORMATION

• Business Plan
e Business Model 
and Strategy Design

• ExO Organization

INFORMATION 
TECHNOLOGY 

EXPLOITATION

• IT Application 
Architecture diagnostic

• Technical Architecture 
Strategy

• Digital and Cloud 
Transformation

• IT Transformation and 
Governance services

FINANCE & CPM

• Planning and Control 
Processes

• Corporate Performance 
Management 

• & Scenarios Planning

INTERACTIVE 
ORGANIZATION 

AND PEOPLE VALUE 

• Interactive Organization

• People Value

• Business Process 
Management

• Governance, Risk 

• & Compliance
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Move to BC
Migrazione a 
Dynamics 365 
Business Central

Prodotto 
Servizio

Benefici Attesi

• Efficienza nella gestione delle 
attività

• Accuratezza del dato
• Consistenza del dato attraverso tutti 

i processi aziendali

Attività

• Contabilità generale
• Ciclo attivo
• Ciclo passivo
• Controllo di gestione

Benefici

• Time to market rapido
• Costi chiari e predefiniti
• Aggiornamenti continui

• Processi disomogenei
• Frammentazione dei dati
• Aumento dei costi di manutenzione

Criticità

Leve

• Funzionalità predefinite
• Soluzione preconfigurata
• Best Practices di processo
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Gestione delle competenze

Contabilità simulata

Gestione bancaria

RDA. Ordini, ricevimenti, pagamenti

Ciclo approvativo

Budget costi

Fatturazione elettronica passiva integrata

Analisi dimensionale

Situazione contabili

Cash Flow

Offerte, Ordini, spedizioni, incassi

Gestioni solleciti

Fatturazione elettronica attiva integrata

Minimizzazione delle personalizzazioni, funzionalità e reporting essenziali pronti all’uso
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La disponibilità dei processi 
critici sempre e ovunque 

attraverso il Cloud

Lo sviluppo di nuove 
funzionalità con sistemi 

di sviluppo low code 
basati su PowerPlatform

La riduzione dei costi di 
manutenzione generati 
dal debito tecnologico

L’introduzione di nuove 
best-practices funzionali, 

anche in aree esterne 
all’ERP come CRM, Smart 

Factory, AI

Monitorare le 
performance dei processi 

gestionali attraverso 
Dashboard e Reporting 

integrati e interattivi
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Con un ambito di lavoro predefinito è possibile massimizzare il potenziale del Sistema Informativo aziendale e adeguarsi 
velocemente alle nuove sfide imposte dal mercato.

FORMAZIONE 
UTENTI

PROJECT 
MANAGEMENT

BUSINESS 
UNDERSTANDING 

WORKSHOP

CONFIGURAZIONE 
DELLA SOLUZIONE

MIGRAZIONE 
DEI DATI CLIENTE

ADOZIONE 
DEL MODELLO

BUSINESS COACHING
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D I S C O V E R Y

DISEGNARE IL MODELLO

Definire le caratteristiche chiave 
del modello gestionale del 

Sistema Informativo, 
comprendendo 

e standardizzando i processi 

Condivisione 
Obiettivi

A
tt
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M O D E L L O  
G E S T I O N A L E I M P L E M E N T A Z I O N E A D O Z I O N E

Customer
Business Model

Ciclo Passivo Migrazione e 
popolamento iniziale 

dati cliente

ATTIVARE LA SOLUZIONE

Configurare le soluzione, i report 
e le dashboard definite

Popolare il sistema con i dati 
cliente esistenti nei sistemi 

attuali

ASSICURARE L’ADOZIONE 
DEL MODELLO

Accompagnare l’azienda nel 
percorso di ridefinizione del Sistema 
Informativo, dalla fase di disegno e 

progettazione fino a quella di 
formazione e affiancamento al 

personale che si occuperà 
concretamente del suo utilizzo.

1 2

Contabilità 
generale

Creazione Report 
e Dashboard

Formazione e Business 
Coaching

C O N F I G U R AT I O N

3
A D O P T I O N

Ciclo Attivo

Comunicazione 
e Ingaggio Utenti

Misurazione 
e follow up

Configurazione 
componenti
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Attivazione di Business Central nella modalità standard Microsoft

Installazione app Alterna

•Alterna Starter Pack

Creazione di un ambiente di produzione

•Setup e importazione dati di partenza

Creazione di un ambiente di test

•A supporto per la fase di analisi e ai workshop di presentazione / test della soluzione

•Per valutare le parametrizzazioni effettuate e la bontà dei dati migrati (UAT e System Test)

•Propedeutico alle attività di sviluppo del gap funzionali eventualmente emersi in fase di analisi (opzionale)

Gestire e documentare le attività di formazione e test del sistema a supporto operativo in fase di go-live

•Stampa fattura di vendita registrata

•Stampa nota credito di vendita registrata
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Piccole personalizzazione adhoc per documenti operativi
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W1 W2 W3 W4 W5 W6 W7 W8 W9 W10 W11 W12 Mese 4 Mese 5

Business Model

Fase 1: DISCOVERY

Documento requisiti 
funzionali (FRD)

Rilascio 
soluzione

Raccolta requisiti

Fase 2: CONFIGURATION

Setup e Parametrizzazione

Fase 3: ADOPTION

Definizione use cases

Migrazione dati

Formazione

UAT e Preparazione al Go 
Live

P A G E  1 9

Preparazione 
ambiente

Personalizzazioni
Definizione piano UAT e 

System Test

Definizione piano 
Formazione

Supporto Post 
Live

Go 
Live
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Questa quotazione non comprende :

• i costi di Travel & Living, 

• Il costo di sottoscrizione delle licenze di Business Central

• Il costo di sottoscrizione delle applicazioni Alterna

• Il costo del servizio di AMS/ALM di Alterna

Soluzione Move to BC basata su Microsoft Dynamics 365 Business Central € 25.000

Discovery

Configuration

Adoption

OPZIONALE Arxeia 365 Fatturazione elettronica B2B e Documentale € 5.000
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alternanet.it



Via Isonzo 61, 40033 - Casalecchio di Reno (BO)

alternanet.it
alteafederation.it

alterna@alteanet.it

@alterna
@alteafederation

+39 051 590709
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