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Recevez chaque jour les alertes sur les évenements clés de vos prospects.
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CORPOALERTE,
SURVEILLANCE DE MARCHE

® ?
. POUR QUI :
= ueliste A Avyse @) Carte (@) Ve rvide (g Emsiing Les directeurs commerciaux et leurs
N Aertes équipes souhaitant étre alertés

Liste de siéges v TriparCA v

Qualiter/Aficter 1 ite lorsqu'une société rentre dans leur

périmetre de prospection

SNCF RESEAU 5
Services auxiliaires des transports terrestres - 52217

EPIC créée le 30/05/1997 - Capital : 7.335.300.000€ - 93
200 SAINT DENIS - fle de France POU RQUOI ?

& Ajout CRM (SFDC API) v Non taggé v Affecter v

CORPOALERTE vous informe
quotidiennement des évolutions de
vos marchés.

= Timeline

— Pour détecter un besoin ou un projet,
AXXES 2 Vue le 05 Oct. := Timeline ) .
Services auxiliaires des transports terrestres - 52217 d utO m at ISer sa p rospect Ion et p ren d re

L, . . i SAS créée le 28/06/2005 - Capital : 33.532.999€ - 69 i
Ex : Déménagement, nomination/départ 003 LYON 3EME - Auvergne-Rhone-Alpes une longueur d'avance sur ses
. 7 Ve . & Ajout CRM (SFDC API) v Arappeler v Claudio Michel v
par fonction, levée de fonds, création concurrents.
, . .. INDIGO PARK 3 = Timeline
d entl’epl’lses, Changement de dlrlgean t/ Services auxiliaires des transports terrestres - 52217
p 7 o 2.100.784€ - 92 800 PUTEAUX - lle de France COMMENT ?
& Ajout CRM (SFDC API) v Non taggé v Affecter v
o CORPOALERTE analyse chaque jour des
Q-PARK FRANCE 3 = Timeline e ) e s
Services auxiliaires des transports terrestres - 52212 millions de données et d’évenements sur

SAS créée le 13/08/1990 - Capital : 7.067.136€ - 92 130 e s, 2 f . f 9
871 EE MOULINEALX < T de France les sociétés francaises en fonction des

& pjout CRM (SFDC API) v CRM-Passifs v LémaDEMOMAAMAi,. Signaux d’affaires qui comptent pour

O VOus.
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AMELIOREZ
IMMEDIATEMENT
l’EFFICACITE
DE VOTRE
PROSPECTION

Configurez
le/les périmeétres de
surveillance de votre
marché et la fréquence
d’alerte souhaitée

(quotidienne, hebdo,
mensuelle)

¢orporama

Recevez
un email de
notification lorsque
les évenements clés
de votre marché
sont détectés

w

D o000

Qualifiez le compte
et enrichissez
votre approche
commerciale grace a
fiche d’information
détaillée

.-

4
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.
-
-
-
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Contactez
l’interlocuteur
décisionnaire
Directeur des
Achats, Gérant,
Directeur Général...



35 CRITERES POUR DEFINIR
VOTRE PERIMETRE DE
SURVEILLANCE

= Criteres marché : secteur d'activité, périmetre
géographique, effectifs par société et sur site

= Données financiéres : CA, croissance/décroissance, santé
financiere, capital, résultat net...

= Tags exclusifs Corporama : recrutement en cours avec
ciblage par profil, importateurs/exportateurs, ex:
commercants/VPCistes, démarche qualité...
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Associés aux evenements dont
vous voulez étre informe :

Déménagement  Création Changement Levée Procédure
d’entreprise de dirigeant de fonds collective

000

Cessation Recrutements Nomination/ Autres...
/ Rachat départ par
fonction

Ex: recevez chaque semaine la liste des agences marketing de + de
10 salariés et implantées en lle-de-France qui viennent de changer
S de dirigeant




CONTACTEZ
VOTRE
INTERLOCUTEUR
AVEC LA BONNE
APPROCHE

Avec CORPO accédez a une
fiche détaillée pour chaque
entreprise ainsi que les coordonnées
des décideurs.

¢orporama

Pour chaque société, retrouvez une fiche d’information
détaillée vous permettant d’enrichir votre discours commercial

Les informations légales
Les données financieres

Les dirigeants et contacts opérationnels (issus des bases légales, des réseaux sociaux
professionnels et de notre propre sourcing)

L'actualité de la société

Sa communication sur les réseaux sociaux
Sa présence évenementielle

Ses offres d’emploi

Ses concurrents

Identifiez et contactez le bon interlocuteur
Ex : Directeur/Responsable des Achats, Gérant, Directeur Général...

Recherchez votre contact par domaine de compétence, niveau, lieu ou mots-
clés

Accédez a son profil LinkedIn et Viadeo

Retrouvez les coordonnées téléphoniques du sieége et/ou des établissements
secondaires

Exportez les informations dans un fichier Excel ou dans votre CRM



EXEMPLE DE FICHE SOCIETE

Qualifiez les sociétés via l'outil de gestion de lead
pour un suivi commercial efficace :

= Donnez un statut a une société (client, prospect, prospect
chaud, hors cible...)

= (Ré)-affectez une société a un commercial
= Créez et consulter des notes

= Ajouter en 1 clic les informations dans votre CRM

(-orporama
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W AMerte Yy Favori X Similaires @ Proches |[B) Fiche RDV  ofiy Créer panier @ -] 55 VueV

Infos légales CORPORAMA ® ~ I Contacts Pros O -~ Positionnement sur son secteur @ ~

Tous (26)

Affinez par dépt | Tous %| | Sur le code NAF

| Toutes 7| (ot N n | Sur le marché régional (2 649 sociétés) 5|
et/ou par statut | Tous 5|

et/ou par activite

| Tous domaines 7|

Chiffre d'Affaires

Sigges (1) Enseignes (1) Citées (15)

Foncti .
i Crolssance CA

Maots clefs
CORPORAMA (<]

8 Rue ROUGET DE LISLE @ Plan diaccés ERIC GANTET #* (ofin| Rentabilé =
92 130 1558Y LES MOULINEAUX Sociétés proches Depuis 2011 : Directeur de Clientéle - 90 %
CA 2016 : 2 101 000€ & Méme adresse CORPORAMA - pAR'S, L Capital
Effectif du siége : 20 3 49
MNAF : Traitement de données, hébergement et activités ® Ajout CRM (SFDC API) | v Ancienneté

—

connexes (63112) . [efin] 40%
+ de détails sur lactivité MAURICIO GUTIERREZ /¢

Depuis 2014 : Responsable commercial - CORPORAMA -

Clients Paris

@Claudio Michel Curpuran?a édite des su\uhun§ mnuvantelzs d'intelligence Nuage de mots @ -
commerciale permettant de mieux exploiter...

& Ajout CRM (SFDC API) |~

& Ajout CRM (SFDC API) ~

+ d'infos
Mots clés fréquemment associés sur le web

Président : M. Alexandre SIDOMMO =9 Alexandre COCCONI # oMl
Plus de dirigeants Depuis 2015 : Directeur de Clientéle - CORPORAMA - Paris Accas Avenirs cibler cliente
Corporama est une solution web innovante d'intelligence

Enseigne : CORPORAMA
Forme jurid. : SAS

Créée : 25/03/2010
Capital (€) : 538 093 N lkela Bisbnic =M

commerciale qui apporte un gain immédiat et comme rcia | e w mplet compte CRM

W Ajout CRM (SFDC AP}~

développe eficace iINNOvante intelligence




ENRICHISSEZ
VOTRE CRM

+ DE 60 CRM CONNECTES

Démultipliez I'efficacité de vos
outils commerciaux en mettant
automatiquement a jour vos
données commerciales.

= Qualifiez et affectez les sociétés
via notre outil de pré-CRM

Injectez d’un simple clic I’info
sur votre prospect (société et
contact)

Consultez Corporama
directement votre CRM (iframe)

¢orporama
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TARIFS ET FONCTIONNALITES

Paramétrage libre de vos alertes
Notification par email

Consultation illimitée de fiches et listes sociétés
Espace Administrateur pour affectation des leads

Connexion CRM incluse, si partenaire CRM

Accompagnement et assistance illimitée

orama

DRIVE MORE SALES

% LE PLUS POPULAIRE *

SALES EQUIPE ENTREPRISE

1 compte 5 a 10 comptes + de 10 comptes

DEVIS
PERSONNALISE

180¢

/CPTE/AN

Une offre personnalisée
pour accélérer les
performances
commerciales et marketing

de votre entreprise



A PROPOS
DE CORPORAMA

LINNOVATION AU SERVICE DE VOTRE SUCCES COMMERCIAL

Depuis 2010, Corporama propose des services innovants
d’Intelligence Commerciale permettant aux commerciaux et aux
services marketing de développer leur business. Parce que la
puissance de notre solution repose sur le Big Data, nous consacrons
25% de notre budget en R&D.

CORPORAMA AU SEIN DE INTESCIA GROUP

Depuis 2015, CORPORAMA est une société de INTESCIA GROUP,
acteur majeur de la Data Economy (420 collaborateurs - 28 M€ de
CA), qui propose des solutions de Business intelligence construites
autour de 4 marques leader dans leur secteur.

@orporomo g.‘ DOUBLETRADE

DRIVEIMORE SALES L'intelligence commerciale

Y EDISYS  Scores (&) Decisions

PLUS DE 3 000 CLIENTS SATISFAITS
Des sociétés de toute taille et de tout secteur d’activité

MALHERBE G SAP4 BPCE
0 Q VEOLlA CAF!S RICHARD
1ngeus ENVIRONNEMENT v_

Wp colissimo ~ Mexpectra

P payPal ABILWAYS " STANLEY.

BUILD YOUR SINGULARITY Security

7 i‘. . F |
<= DASSAULT — an
LD SUSTEMES Eulbng \g_..‘.l

& 2
TOSHIBA bovaesqg @ iE5eiRmee

95% de clients satisfaits ® 88% recommandent Corporama
Enquéte satisfaction clients — Avril 2018



CE QUE
PENSENT
NOS CLIENTS

(-orporama
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Nous gagnons 40% de temps en prospection ! Corporama nous

permet de travailler tres précisément des secteurs d’activité et

des typologies d’entreprises que nous pouvons favorablement
accompagner a se développer.

C. DEMARQUET - Co-fondateur et Directeur Associé — D&A

1.300 nouveaux prospects sont identifiés et qualifiés par nos
commerciaux chaque année grace a Corporama. Les
commerciaux gagnent en temps et en efficacité de prospection.
Notre CRM n’est plus pollué par des prospects sans potentiel.

E. JOYEUX — Directrice Marketing — EMIN LEYDIER

D'excellente qualité, la base Corporama nous a permis de mener
des campagnes tres qualifiées et d'obtenir des scores
remarquables sur des cibles habituellement difficiles a joindre.

P. GUIHENEUC - Directeur Général — THE MESSAGE COMPANY
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Vous avez une question ?
Vous souhaitez une démo web de 20 min ?

0171163116
contact@corporama.com
corporama.com

¢ orporama

DRIVE MORE SALES
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