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◼ Power Platform Business Case evaluoinnin tavoitteena on ymmärtää Power Platformin kyvykkyydet ja 
soveltuvuus liiketoiminnan tukena.

• Parhaiten tähän päästään jos havainnollistus voidaan tehdä konkreettisen liiketoiminnan 
käyttötapauksen kautta.

◼ Ymmärrys Power Platformin soveltuvuudesta saavutetaan seuraavilla toimenpiteillä:

1. Digian asiantuntijat esittelee Power Platformin perusajatuksen ja toiminnallisuudet

2. Toteutetaan asiakkaan ehdotuksen pohjalta Power Platform PoC-toteutus johonkin tunnistettuun 
liiketoimintatarpeeseen (esim. mobiilisovellus tietylle työntekijäryhmälle, sovellusrobotiikan toteutus, 
upotettu D365-minikäyttöliittymä Teamsiin, automatisoitu päätöksenteko, automaattinen 
lomakekäsittely, tms)   

◼ PoC-toteutukseen tulisi valita mahdollisimman konkreettinen ja selkeästi rajattu, suoraviivainen 
kokonaisuus, joka voidaan toteuttaa kustannustehokkaasti. 

◼ PoC-toteutusta ei ole välttämätöntä suunnitella ja toteuttaa tuotantokäyttöä ajatellen, vaan sen tarkoitus on 
ensisijaisesti havainnollistaa Power Platformin potentiaali kehitysalustana. 

Konsepti lyhyesti



1. Olemassa olevien Dynamics 365 järjestelmien tai muiden järjestelmien toiminnollisuuksien 
laajentaminen Power Platformia hyödyntämällä.

2. Manuaalityöllä paikattavat aukot liiketoimintaprosessien toiminnassa. Esim. kentällä tapahtuvan 
operoinnin kirjaustarpeet, joita tehdään tällä hetkellä paperilla tai muistin varassa takautuvasti.

3. Selkeät digitalisaation kohteet esim.:

• Paperia tai sähköpostia edelleen käyttävät prosessit.

• Prosessit, joissa tietoja on siirrettävä manuaalisesti paikasta toiseen.

4. Yksittäisen selkeän tarpeen ratkaiseminen Power App ratkaisulla. Esimerkiksi kululaskun käsittelyyn 
tarvittavien tietojen ja kuitin toimittamisen digitalisointi kentän tueksi.
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