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Sobre a GAVB

Com foco em tecnologia e produtos digitais, a GAVB é referéncia
nacional em solugGes que apoiam as organiza¢des na transformacao
digital dos negdcios através dos dados com Inteligéncia Artificial.

Com expertise para desenvolver projetos de alta complexidade, é
reconhecida no mercado em tecnologia de inovacdao, tem o objetivo
de alavancar o uso de tecnologias “Data Driven” dentro das empresas
e extrair o maximo delas.
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“ IMPULSIONAR RESULTADOS
COM USO DOS DADOS E DA
TECNOLOGIA E INOVAGAO.

ESSE E O NOSSO PROPOSITO!

E essa experiéncia em Ciéncia
de Dados foi ampliada na forma
de PRODUTOS especializados,

trazendo agilidade na adocao

de Solugdes de Inovagao
dentro do contexto de valor
de cada Negdcio.



Previsao de Demanda

Introducao i

Contexto do Negdcio

Os lideres de vendas e vendedores devem ter confianga nas
previsoes de suas organizacdes para tomar decisoes
comerciais, mas uma pesquisa recente do Gartner, Inc. mostra
gue apenas 45% deles tém alta confianga na precisdo das
previsdes de suas organizacoes. Esse nivel de ceticismo pode
resultar em ag¢oes baseadas na intuicao em vez de evidéncias, o
gue geralmente resulta em resultados comerciais reduzidos.

7)

Gartner - https://www.gartner.com/en/newsroom/press-releases/2020-02-12-gartner-says-less-than-50--of-sales-
leaders-and-selle
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~ N3o importa o tamanho do seu negdcio, obter previsibilidade do comportamento
Soluciao P 8 P P

Proposta de Valor futuro de suas vendas é uma vantagem competitiva indispensavel no mundo atual.

Uma melhor previsibilidade das vendas também possibilita a gestao de estoque

0 V inteligente, liberando capital para investimentos mais produtivos, além de permitir
of

a tomada de decisdes mais segura e orientada a dados.

* Utilizagdo de modelagem de dados ({ =)  Beneficios Esperados
Demanda para gerar predigdes; OF’@E\%

e Minimize erros nas estimativas de

cGAVE
. 5 vendas; * Reducdo de stockout (ruptura);
* Tenhauma projecdo de estoque para e Melhorar a assertividade no
cada SKU; planejamento de compras de
* Obtenha insights sobre produtos produtos.
ativos;

* Segmente as analises por categoria,
departamento e, inclusive, por loja a
qual a localizacao do estoque se refere.
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Solugﬁo Previsdo De Demanda - Visdo Geral
Ano, Més Loja Departamento Categoria
Detalhamento e - S ?@

@ R$ 34,12 Mi 'Q 9,09 Mi ) Rrs36 g rR$1,06 Mi @
Qtde Vendas Es

Total Vendas Ticket Médio Custo Sobre Estogue Total

Entenda tendéncias de consumo
ao longo do tempo, observe a

Valor Total Vendas por Estabelecimento

participacdo das categorias de -
produtos nas vendas, bem como s
seus respectivos custos de i . " thucs;: : L
estocagem.
Top 10 Categorias Categorias (Valor x Quantidade)
Categoria 33 Categoria 18 Categoria 2 Cat... Cat..
R$ 2,07 Mi 3o ~
RS 3,07 Mi R$ 2,50 Mi  Categoria s 0 ) .'
C:;:egaria 30 Categoria 3 # R$ 1 Mi L ®
R$ 1,91 Mi RS .. RS.. @ ?.
Categoria 10 Categoria 6 o '.

0, 0.5 Mi
R$ 2,61 Mi R$ 2,42 Mi R$ 1,65 Mi R% 1,31 Mi Qtde Vendas
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~
SOlugaO Previsdo De Demanda - Forecast Semanal SKU _
Detalhamento Cr— rTE— CrE— C— W
Quantidade Vendas Previstas por Produto 622 Mil

Total Quantidade Vendas Previstas

Atue de maneira mais assertiva

com relagdao aos acontecimentos

futuros. E possivel antecipar a

quantidade semanal de vendas Lo -e
prevista para cada produto. Além broduto 10004 broduto 10005
disso, para auxiliar a tomada de

decisdes. Pode-se comparar a

quantidade de vendas de periodos

anteriores com a previsao futura. : : , 0 1

Produto 10006 Produto 10007

7 de jur 14 de jun 21 de jun 8 de jun 07 de jun 14 de jun 21 de jur 28 de jun
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~
Solugao Previsdo De Demanda - Forecast Quantidade de Vendas
Ann, Mé‘;, Data ™ lf’]jﬁ S De;)ar'ramenm N Catpgoria Y Produto v
Detalhamento Todos Todos Todos Todos Todos i %

, : e 4D o (@
Ok~ D iy Rl

Tenha uma visdao sobre estoque Quantidade de Vendas por Loja
e o comportamento sugerido do . o
estoque com base na previsao.
Os niveis de estoque real, st
seguro e predito podem ser — Wb
verificados, bem como seu custo L 'kais .
total - i 0 0
Loja 3
R e
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Solucao
Detalhamento

Obtenha analises sobre
seus produtos, como
giro do estoque, estoque
predito, estoque seguro
entre outros.

Previsdo De Demanda - Andlise de SKU

Ano, Més, Data v Loja ~  Categoria ~  Produto ?
woia 1 ] ®

‘usto Sobre Estoque (D — Estoque Seguro
@ it & E Rs’; lo,EO(; ®) .

R% 138,30 R$ 78,37
Quantidade Estoque

Estoque Real Atual (1)

-+ Estoque Predito

1&)1‘10 0!
' 01 11010101148

Ano, Més, Data v Loja ~  Categoria v
odos Lofa 1 Todos
Data Pedido Produto Subcategoria Giro do Estoque p/ Solicitar
Estogue
de ju de i B
01/06/202f 0
28
1
3
0

Produte

odos

Estoque Predito

Estodue Segy

Valor

Unitaric

Es



5 Microsoft | Azure Marketplace https://azuremarketplace.microsoft.com

Previsao de Demanda

Overview Plans Ratings + reviews

Previsio De Demanda - Visdo Geral
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“This offer is only available in Portuguese-Brazil.”

& previsdo de demanda € essencial para a estratégiz de sortimento de
produtos, vendas, gestdo de estoque e finangas de gualquer empresa,
permitindo assim gue as industrias e empresas antevejam o futuro e
planejem adequadamente suas agbes, para a tomada de decisdes.
MNao importa o tamanho do seu negocio, obter previsibilidade do

-aragara 11 ategera i asugora 3

comportamento futuro de suas vendas € uma vantagem competitiva R e g . .'
indispensavel no mundo atual, j& gue estar um passo a frente do que viré a . i "

acontecer propicia ndo apenas reagir 20 mercado, mas posicionar-se sisaw s
estrategicamente para aproveitar a demanda gue foi prevista.

® Entenda tendéncias de consumo ao longo do tempe,
chserve a participagio das categonas de produtos nas :

vendas, bem como seus respectivos custos de
estocagem;
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INTELIGENCIAS CONECTADAS

N Microsoft
B Gold Partner

uma empresa do (
GrupoBoticario @

Com foco em tecnologia e
produtos digitais, a GAVB ¢é
referéncia nacional em solugdes
gue apoiam as organizagdes na
transformacgao digital dos negdcios
através dos dados com Inteligéncia
Artificial. Com expertise para
desenvolver projetos de alta
complexidade, é um trust advisor
em tecnologia de inova¢dao, com o
objetivo de alavancar o uso de
tecnologia dentro das empresas e
extrair o maximo delas.

© GAVB Limited. Todos os direitos reservados.

Big Data | Al | DevOps | Cloud | RPA | Blockchain
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www.gavb.com.br
comercial@gavb.com.br
instagram.com/gavbconsulting
facebook.com/gavbconsulting
br.linkedin.com/company/gavbconsulting

Rua Sao Pedro, 440, Mal. Rondon
Canoas, RS - CEP: 92200-610




