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MODELO DE ANALISIS Y CONSOLIDACION FINANCIERA

Solucion Bl que integra problematicas mas comunes y a la vez mas
complejas del area de finanzas de las empresas.

OBJETIVOS:

@), 1. ANALISIS INTEREMPRESAS
’
el |I Consolide datos financieros de toda /la jerarquia financiera corporativa.

2. AUTOMATIZACION DE TAREAS DE CONSOLIDACION
@ Integracion de cuentas/ Conversion de divisas / Vision de alto nivel a nivel poliza

000
il

‘lﬁl’jﬁ 3. ANALITICA VERDADERA Y EN TIEMPO REAL

w  Ajustes extracontables / Cambios imprevistos / Datos al dia
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Principales Beneficios

(8 ==|

Alianza estratégica superior
Determine la solidez financiera de sus empresas, filiales y unidades de negocio.

Toma de decisiones mas informadas
Tome decisiones con mayor solidez, certeza y soporte en el area financiera y comercial.

Rentabilidad
Analice el rendimiento de los proyectos, segmentos y unidades de negocio con base en
calificaciones y alcance.

Prediccion de datos
Realice analisis capaces de predecir resultados en los diversos rubros financieros

Ventaja competitiva
Detecte facilmente sus ventajas y diferenciadores ante la competencia.

Gobierno de Datos
Garantice la calidad, integridad, control y seguridad de sus datos.
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Entregables / Alcances

Estado de Resultados Balance General
Flujo de Efectivo Razones Financieras
Cuentas x Cobrar Cuentas x Pagar
Presupuesto Prorrateos
Scorecards y KPIs Financieros Analisis de Gastos

*Por empresa / Consolidado
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Principales Escenarios de Uso

1. Organizaciones con multiples sistemas contables.

2. Necesidad de consolidacion financiera de un gran numero de grupos empresariales y unidades de negocio diferentes.

3. Areas dispersas o no coordinadas con opciones de mejora en el gobierno de sus datos y uso de los mismos.

4. Empresas con procesos con poca o nula automatizacion en sus procesos de informacion financiera.

5. Areas de finanzas en procesos de implementacién de Bl y nuevas tecnologias.

6. Atrasos o lentitud en tiempos para cierres mensuales o de periodo (analisis financiero desde el dia 1).

7. Rezago empresarial, necesidad de evolucion de reporteria a analitica financiera (horizontal, vertical y transversal).

8. Ausencia de una evaluacion de riesgos financieros (evaluacion financiera de clientes, socios y posibles nuevos proveedores).

9. Falta de visibilidad y certeza contable y extracontable.
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Soluciones y Resultados

©,

Gravitar.biz

Estado de Resultados

$0.7 mill.
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$243 mil
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$169 mil
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$0.24 mill.
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Cuentas por Cobrar

$0,15 mill.

$0.01 mall.

I $0.00 mill.

. $0.02 mill.

Cuentas por Pagar
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Soluciones y Resultados

Grupo Sucursales Actual

. . ik ‘ i Miles
@ 209 == v jlodss =00 V| |lodss V| |ods V| |fods V] Millones

Gravitar.biz

Resumen Estado de Resultados Resumen Balance General
'Monto MXN Monto MXNAA %IncAA Nivel1 Monto MXN.

i b At
INGRESOS l $721326 $497.629 4495 % 5 ACTIVO ACTIVO CIRCULANTE $83.524
COSTOS \ -$478.307 -$329.018 4537 % ACTIVO NO CIRCULANTE $631.857
UTILIDAD BRUTA l $243.019 $168.611 4413 % 5 PASIVO PASIVO A CORTO PLAZO | -$114.647
GASTO ADMINISTRATIVO ] -$90.462 -$1 18092302,07 % PASIVO A LARGO PLAZO | -$238.937
EBITDA $152.557 $168.611 -9,52 % - CAPITAL CONTABLE CAPITAL CONTABLE -$438.238

INGRESOS @ COSTOS @GASTO ADMINISTRATIVD @ GASTOS ANANCIERDS @ GASTO NO OPERATIVO ACTIVO @ PASIVO © CAPITAL CONTASBLE

$0.72 milL
$0,72 miiL
$0,72 miL
$0.72 miiL
$0.72 milL
$0.72 milL
$0.72 miiL
$0,72 miL
$0.72 miiL

: $0,5 mill $1,0 mill
$40 mil $20 mil




Estado de Resultados

Emprecas Unidad Negooio Grupo Sucursales Actual

| | | Miles
et Todas | | Todas " Todas " | ES
0 = billones

Todas e
Gravitar.biz . H

Estado de Resultados

Ene Feb Mar Abr May
Monto MXMN Ppto MXN Monto MXN Ppto MXN Monto MXN Ppto MXN Monto MXN Ppto MXN Monto MXN Ppl

* INGRESOS §53.874  $66.029 $51.703  $65.242 §55.246  $67.263 $58435  $66.506 $62.327
COSTOS §35.501  -$44.650 435983  -$43.201 $37.707  -$45.508 437546 -$43.33 -$39.178
- UTILIDAD BRUTA §18.373  $21379 $15.720  $22.042 $17.539  $21.755 $20.889  $23.175 $23.149
GASTO ADMINISTRATIVO -$6.452 -$6.732 -47.939 -47.597 -$8.123
* EBITDA $11.891  §21.379 §8.989  $22.042 $9.600  $21.755 $13.202  $23.175 $15.026
DEPRECIACION ¥ AMORTIZACION -%4 397 £4.163 _$4.271 -§4.292 -$4.290
* EBIT §7.494  §21379 §4.825  $22.042 $5.329  $21.755 $2.001  $23.175 $10.736
GASTOS FINANCIEROS -§2.202 §2.995 -41.583 34747 -$4.200

“ UTILIDAD ANTES IMPUESTOS $5.293  $21379 §1.830  $22.042 $3.746  $21.755 $4254  $23175 $6.537
IMPUESTOS -§411 $390 4324 -$93

- UTILIDAD NETA §4.882  §21.379 §2.220  $22.042 3 $21.755 $3.930  $23175 $6.444




Flujo Efectivo

Periodo Empresas Zona Unidad Negocio Grupo Sucursales

©

Gravitar.biz
Nivel1 -
8 Cash Receipts
Net Revenue

5 Operations (COGS)
Electricity
Leasing
Labor
Other

H Corporate (SG&A)
Payroll
Leasing
Other

B Cash paid for
Interest Payments
Other

Total

Ene

$53,874
$53,874
-$35,708
-$7,127
-$11,736
-$9,051
-$7,793
-$7.260
-$4,552
-$312
-$2,397
-$1,995
-$1,592
-$403
$8,911

' Feb

$51,703
$51,703
-$36,204
-$6,852
-$11,742
-$8,973
-$8,637
-$6,357
-$4,674
-$220
-$1,464
-$2.774
-$2,447
-$327
$6,368

Mar

$55,246
$55,246
-$37.814
-$7,708
-$11,894
-$10,833
-$7.379
-$10,162
-$5,686
-$217
-$4,259
-$1.476
-$1,097
-$380
$5,794

$58,435
$58,435
-$37.710
-$7,653
-$12,076
-$9,620
-$8,360
-$7.926
-$5,592
-$306
-$2,028
-$4,583
-$4,179
-$404
$8,215

V=W

$62,327
$62,327
-$39,342
-$7,841
-$11,951
-$11,573
-$7,976
-$8,216
-$6,031
-$281
-$1,905
-$4.036
-$2,670
-$1,366
$10,734

Jun

$55,484
$55,484
-$38.644
-$7,648
-$13,002
-$10,158
-$7,835
-$8,321
-$5,759
-$277
-$2,285
-$3.528
-$2,908
-$619
$4,992

Jul

$60,157
$60,157
-$41,214
-$8,350
-$13,013
-$10,773
-$9,078
-$7.623
-$4,817
-$437
-$2,369
-$3.296
-$3,150
-$146
$8,023

Ago
$64,103
$64,103
-$44,170
-$8,447
-$13,013
-$12,755
-$9,955
-$7.780
-$5,412
-$469
-$1,899
-$3,084
-$2,657

-$427
$9,069

Sep

$63,578
$63,578
-$41,047
-$8,343
-$13,080
-$10,922
-$8,701
-$6,880
-$4,996
-$412
-$1,472
-$3,584
-$3,084
-$500
$12,066

Oct
$70,439
$70,439
-$43,403
-$7,747
-$14,647
-$11,080
-$9,928
-$7.324
-$5,039
-$408
-$1,877
$35,110
-$2,889

$37,999
$54,823

O Actual

Miles
2019 v o i
() Millones

Nov Dic
$67.574 $584
$67,574 $58.
-$44.022 -$40.9
-$7.896 -$7.
-$14,339 -$14,
-$12,523 -$10,¢
-$9,264  -$8(
-$7.928 -$8.2
-$5452  -$5,
-$407
-$2,068
$3.599
-$2,527
$6,125
$19,223
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Vendedor Empresas

Unidad Negocio Grupo Sucursales O Actual

Y N ™ e T b _ s
O Millones

Gravitar.biz ' k
30.00 7137 % $5.09K | $3.78K  $17.67K
Dias Saldo Vencido % Saldo Vencido 31 A 60 DIAS 61A90DIAS | MAS DE 90 DL..

60.80%

NO VENCIDO @1 A30DIAS = 31 A 60 DIAS @61 A 90 DIAS & MAS DE 90 DIAS

'CLIENTE Dias Cred. Total CxC Vencido % Vencido 1a 30 31a60 61a90 Mas 90
v

CLIENTE 190 30 $123,873.04 $123,8730 100.00% $123,873.0

CLIENTE 844 30 $6,793.04  $56615 83.34 % $1,132  $4,530
CLIENTE 782 30 $4,349.41 $2,899.7 66.67 % $1,449.7 $1,450
CLIENTE 32 45  $3,99036  $13725 3440%  $1,306.2 $66
CLIENTE 678 45  $3,34538  $1,000.0 2989%  $1,000.0

CLIENTE 900 7  $3,20808  $3,1439 98.00 % $671.8 $297.6 $81  $2,094
CLIENTE 71 30 $3,09533 $988.0 31.92 % $976.4 $11.6

CLIENTE 479 45  $3,010.45 $355.7 11.82 % $48.1 $308
CLIENTE 167 45  $2,90396  $2,226.5 7667%  $2,2265

CLIENTE 15 15 $2,69489  $2,6949  100.00 % $281.6  $282 $2,132
CLIENTE 1139 30  $237377  $2,369.5 99.82 % $4.7 $4.9 $304 $2,056
CLIENTE 830 45  $2,290.12  $1,1306 4937%  $1,121.1 $9
CLIENTE 1110 45  $2,218.96

Total $251,171.53 $179,250.9 71.37 % $152,716.9 $5,089.0 $3,778 $17,667

TOP 5 Clientes Saldo Vencido

CLIENTE 190

CLIENTE 844 I $6K
CLIENTE 900 I $3K
CLIENTE 782 I $3K
CLIENTE 15 I $3K

$0K $50K $100K

Saldo Vencido x Empresa

GVTR $33.06K (18.45%)

GRAVITAR
$146.19K (81.55%)
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CxP

() Millones

Gravitar.biz

PROVEEDOR 1

PROVEEDOR 10

PROVEEDOR 100
PROVEEDOR 103
PROVEEDOR 104
PROVEEDOR 106
PROVEEDOR 108
PROVEEDOR 11

PROVEEDOR 110
PROVEEDOR 117
PROVEEDOR 121
PROVEEDOR 122
PROVEEDOR 123
PROVEEDOR 126
PROVEEDOR 127
PROVEEDOR 136
PROVEEDOR 140
PROVEEDOR 141

$1,449,704.20

$104,516.00 $137,970.40
$3,190.00

$4,049.99

$48,546.00

$19,140.00
$387,428.40

$549.00

$4,698.00
$10,870.36

$208,428.80

$121.52.

NO VENCIDO

PROVEEDOR NO VENCIDO 1A30DIAS 31A60DIAS 61A90DIAS MAS DE 90 DIAS
-~

$2,030.00
$1,232.33

$8,992,679.49

$3,944,797.05 |

$600.00 §

$26,872.28

$64,342.51

$4,698.00 B

$8,960.00
$800.99

$1,459.28

$33,745.56

Miles

$4.48M = $8.63M  $345.96..

31 A 60 DIAS 61 A 90 DIAS MAS DE 90 DI...

TOP 5 Proveedor Saldo Vencido

PROVEEDOR 5

PROVEEDOR INDEFIN...

PROVEEDOR 171
PROVEEDOR 47

PROVEEDOR 52 $11M
$OM $50M $100M

Saldo por Empresa

GVTSoft $0.68M (0.11%)
GRAVITAR $121.74M (19.46%)

EGVT Services
$125.44M (20.05%)

GVTR $377.64M (60.37%)
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KPls Financieros

Miles
2019 A T Y Y
() Millones

Gravitar.biz
% MO / Ventas Totales

Mar Abr May Jun

Abr

213 %

226% 221%
o ® o

Mar Abr May Jun

% MO / Ventas Maniobras

% Servicios Operativos / Ventas

@ 282 %
2.71% P

@
Abr May Jun Ago Sep

% Arrendamiento Inmuebles / Ventas

2271 %

® 539
: 21.22.%
®  2067% 20.57 % 20.:) % 2o
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Puntos Clave: Modelo a la medida, incremental y adaptable

v' Ajustado a la tecnologia e infraestructura actual.

v’ Capacitacion para uso, explotacion, cambios y crecimiento
del modelo a usuarios.

v' Tiempo de implementacion: desde 5 semanas (variable en
funcion del proyecto).

v De facil integracion de nuevas empresas de cualquier
sistema ERP o contable

v' Metodologia madura y con la tecnologia lider del mercado,
con casos de éxitos en distintos giros de negocio
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Exito comprobado

“Con esto ya vamos a poder de dejar de actualizarlo
manualmente y concentrarnos en mejorar las areas”

“Me hace mucho sentido, nos da certeza, es justo lo
que queriamos ver, ahora ya depende de nosotros”

"A los de arriba les va a encantar, ya van a poder
cerrar todo desde los primeros dias”

“"Mucho mas rapido, no tenemos que validar mas con
contabilidad o finanzas, ahora nosotros les prequntamos.
Nos gusta”

“Es una (nversion que ya nos da clerta claridad, se que falta,
pero si era necesario poder verlo y tener certeza de cosas
que nos planteabamos y otras que no teniamos en radar.”
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Anexo

MAS CARACTERISTICAS Y BENEFICIOS

ESCALABILIDAD La arquitectura de multiples capas permite escalar a miles de usuarios

2 Integracion funcional (manual mati ' nvierte en un componen isi ra el
INGRESO E INTEGRACION DE DATOS , t.eg acion funcional (manual o automatica) y de bajo costo se convierte en un componente decisivo para e
éxito.

Administrado directamente por el area financiera, para modificar los datos, detalles contables y las estructuras

CONTROL EN MANOS DE LOS USUARIOS N : .
organizativas segun sus necesidades

Consolide con precision los datos financieros de las filiales, asegurando una auditoria completa. Presente sus
TODO CONECTADO resultados de forma resumida o a detalle (hasta nivel pdliza/transaccién contable) y garantice la integraciéon
correcta de la informacion.

AUTOMATIZACION DE TAREAS Y DISMINUCION : : - : .. :
Automatice los informes de su empresa, procedimientos de cierre de manera rapida y sencilla.

DE TIEMPOS
ANALITICA PRESCRIPTIVA Utilice situaciones hipotéticas proporcionadas por los resultados financieros para furas tomas de decisiones.
USABILIDAD Sin salir del sistema de registro principal concilie y certifique saldos de cuenta.
MEJORA DE PROCESOS ACTUALES Optimice los cierres utilizando |la zona de trabajo de cierre de periodos, el proceso de gestion y lista de control.
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