LA SOLUCION DE MOVILIDAD PARA FUERZA DE VENTAS

RUta 40 Las herramientas de negociacion moviles mas versatiles

del mercado, que generan un aumento real de las ventas.

Una solucion Gnica, con las
mas valiosas herramientas
de negociacion

En Ruta 40 hoy capitalizamos
los mas de 20 anos de experien-
cia en distintos mercados, con
herramientas concretas, Utiles,
sencillas, sumado a nuestra
flexibilidad para adaptarnos a
sus problematicas

¢Como puede una solucion
aumentar sus ventas?

- Aprovecha las herramientas de
negociacion dinamicas que le
dan una ventaja competitiva
frente a su competencia.

- Le da al vendedor la flexibilidad .
para negociar on the fly y no
perder la venta “caliente”

- Posibilita visualizar el avance de

las cuotas, métricas y objetivos ¢Que nos ofrece la suite de RUTA 40?
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PREVENTA ENTREGA AUTOVENTA JEFE DE VENTAS

Las fortalezas de una
solucion completa

- Suite de productos para apoyo
a las ventas.

- Producto modular y configurable
- Adherencia total a su sistema
de gestion.

- Facil de soportar

- Minima capacitacion sin
costos ocultos.

Centro de control y monitoreo a través
de un aplicativo web multipropésito,
capaz de dar apoyo y soporte tanto a la
operacion como al negocio.
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