Uberwinden Sie CRM-Hindernisse mit
] ORDBIY
ORBIS RapidValue CRM

Was hindert Sie an einer CRM-Entscheidung? .
e O
+ Einfihrungskosten sind zu hoch oder nicht IR

abschatzbar
¢ CRM ist zu kompliziert m 100% Erfolg
¢ CRM-Einfiihrung dauert zu lange hohe Akzeptanz

+ Sie haben kaum interne Ressourcen flr ein °
solches Projekt / Feste Leistung
hoher Nutzen
[ ]

+ Sie haben die Anforderungen nicht definiert

NICHTS! -
+ CRM-Einfilhrung zu einem attraktiven Festpreis! “V Al
*\on Beginn an klare Ziele und eine feste Leistung! . 4-8 Wochen

¢ Einfhrung in 4-8 Wochen! Direkte Verfligbarkeit 0
aus der Microsoft Cloud! % Fester Preis
+ Profitieren Sie von etablierten CRM-Prozessen mit . verschiedene Pline
[ ]

hohem Nutzenpotenzial! I
in der Cloud

+ Vertraglich abgesichert mit Gberragender
Kosten-Nutzen-Ratio!




Schnell und erfolgreich mit

¢
ORBIS RapidValue CRM ORBIL

Sind Sie auf der Suche nach einer CRM-L6sung, die in kiirzester Zeit mit einem hohen CRM-Nutzen zu
kalkulierbaren Kosten implementiert werden kann? Dann informieren Sie sich liber unsere neue Schnell-
einfihrungsldsung ORBIS RapidValue CRM fiir Microsoft Dynamics CRM.

Die Highlights von ORBIS RapidValue CRM:

¢ Schnelle Einfihrung und hoher Nutzen durch bewahrte CRM Best
Practice-Prozesse

* Attraktiver Festpreis mit Erfolgsgarantie

* Etablierte Geschaftsprozesse fir die Branchen Automotive, Bauzulieferer,
Fertigungsindustrie, Konsumguterindustrie & Logistik

* Flexibel erweiterbar — Offen fiir die Zukunft

Kontakt:

ORBIS AG
Nell-Breuning-Allee 3-5
Gold 66115 Saarbriicken

Microsoft Partner w e e

H . E-Mail: info@orbis-dynamics.com
] Microsoft Internet: www.orbis-dynamics.com



