
Business Central: La solución todo en uno de hoy para el
crecimiento empresarial del mañana.

La monetización del dato exige herramientas
de gestión inteligentes e innovadoras
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Dentro de losequipos directivos,hay unasensibilidad
especialsobrecómodebe llevarsea cabo lagestión
empresarial,unavisiónquecomparten tanto elgerente
(CEO) comoeldirector financiero(CFO) de la
organización,yque afecta másconcretamentea
disponerde herramientasfiablesque permitanel análisis
de costes,delosbeneficios ylaspérdidasdel negocio.

Los avances tecnológicos de hoy en día han hecho de
laapuesta por la digitalizaciónunaprioridad para la
función financiera,y por ello losdirectores financieros
estáncambiando susprioridades, pasando de
focalizarse en lospresupuestos, laplanificación
financieray la reducción de costes (que también), a
invertir rápidamente en tecnología y en la obtención de
datospara extraerde ellos todo suvalor.Esel concepto
de monetizacióndel dato del que últimamentese
habla tanto,que juntocon laseconomíasde
plataformaconcentrará el50% de los ingresosde las
empresasespañolas para 2021,taly como pronostica
IDCResearch España.

Para alcanzaresosobjetivos, losdatos deben
proporcionar información fiable, facilitando sies
posiblede maneraproactiva elanálisisqueayude a

materializar lasdecisiones más importantespara el
crecimientode laempresa.

De estemodo, losdirectores financieros seposicionan
hoyen díacomo losguardianesdigitales, cuyo objetivo
esaprovechar losdatospara generar valor,mejorar la
eficiencia operativa y servir de base para cristalizarlas
estrategiasdelnegocio. Ypara quesea posible,el
departamento financiero debe participar activamente
en la asignaciónde recursosparapromover la
innovaciónen toda laempresa.

Peroesta importancia crecientedel dato también
suponeunanueva preocupación para losCFOs: la
seguridady la integridadde la informaciónseconvierten
entonces tambiénen aspectosprioritarios.Cuando se
habla de minimizarlosriesgos,esnecesario abordar
tanto laciberseguridad comoel cumplimiento
regulatorio,ya seaen relacióncon reglamentaciónque
podríamoscalificarcomohorizontal (por ejemploGDPR,
deámbitoglobal yde aplicacióna todos losnegocios
quegestionendatos de ciudadanosde la Unión
Europea), comootras normativasyamássectorialespara
banca, sanidad,alimentación, seguros,etc.



En su labor diaria, losdirectores financierospueden
percibir ciertas señalesqueapuntan hacia la necesidad
de uncambio en lossistemasde gestión empresarial.
Entre ellaspodemos destacar lassiguientes:

Lossistemasestándesconectados
y la información estáaislada:

estees el problema máscomúnalque seenfrentan las
pequeñas ymedianas empresas.Losempleadospierden
productividaden accionesfrecuentesdetener quecopiar
/pegaro volver a escribir la informaciónvarias veces,y
acceder a variossistemasdiferentespara completar un
procesodeterminadooelaborar unreporte.

Los informessoncomplicados y
proporcionan información insuficiente:

los informesson muybásicos y lasorganizaciones a
menudonecesitan adquirir softwareadicional o
configurar sistemas/informesexistentespara obtener

Concretamente,en muchosdepartamentosfinancieros
sehaconvertido encostumbre lanecesidad de exportar
continuamenteciertas colecciones de datosa Excelpara
poder mejorar la analítica de losmismos,porque los
informesqueseproporcionan desdelasaplicaciones
contables yfinancieras resultaninsuficientes.

Otro problemahabitualesla carenciade flujosdetrabajoy
desistemasdecontrol,que deberían ayudarenlastareas
rutinarias,detal maneraque lasempresasnocorran
riesgosdefalta de tesoreríapor noestarpendientesde
determinadascircunstanciasquenospermitiríanadelantar-
nosauneventual riesgofinancieropara laempresa.

Podríamoscitar comoejemplo elcaso deunagente
comercial que en suvisitaa clientesrealiza en sudispositi-

Indicadores para el cambio y
la modernización de la gestión

informacióncon mayornivel de detalle. Ambassolucio-
nessoncostosas,por lo general no escalablesy
requierenmuchotiempo para ponerlasen marcha.

Resultademasiado caro actualizar,
mantener yescalarsistemasheredados:

enalgunos casos,esel crecimiento gradual del negocio
loque hace que el softwareactual sea insuficiente.Y
másconcretamente, la falta de integración con los
sistemasgestión complementarios de nóminase
inventario. En otrosescenariosen losque seha estado
usando el mismosoftware por másde 10años, al final
estamosanteuna soluciónclaramente desactualizadao
que ya noes compatiblcon otras.Además,mantener
estossistemasyagregar nuevasfuncionalidades para
unasnecesidadesde negocio enconstante cambio
empiezaa resultarcostoso.
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vo unajusteala bajaen losplanesde negocio conuno
de especialrelevancia, yresultaque esecambio nose
reflejaen tiemporeal enlosnúmerosque seobtienen en
laoficinapara uninformede pronósticoglobal de ventas.

Al final,sidispusiéramos de datos másprecisosy
actualizadosa nuestroalcance, lasdecisionesbien
informadastendrían unmayor impacto en el resultado
finaldelnegocio.

Pensandoen procesosmanualesqueno aportan valor,en
datosduplicados,ensistemasde reporting insuficientes,así
como problemasde seguridad yde privacidad…¿No
estaráquizádesbordado miactual sistemade gestión?



Microsoft Dynamics365BusinessCentral esuna
solucióndegestión empresarialqueconecta personas
yprocesoscomo nuncaantesse había conseguido.

Desdeel primerdía,hace que la gestión financiera,de
lasventas,del servicio y lasoperaciones seamásfácil y
rápida,estandotodo conectado entresí.Añadidoa su
facilidadde usoybajo costede propiedad, Business
Central essindudaalguna unasolucióncompleta.

Esemenor coste total de propiedad (TCO)secombina
con un cambio radical en la concepción del gasto:

Una nueva generación de
soluciones inteligentes en la nube

pasamosde invertir en hardware y software (CAPEX) en
propiedad, a gastos operativos (OPEX) másfáciles de
asimilarytotalmente flexiblessegún lasnecesidades del
negocio. Lo que aporta mucha mayor liquidez para
que lasempresas inviertan enotros procesosalineados
con la estrategia de la organización para lograr venta-
jascompetitivas.
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Respuestasmás rápidas a losclientes y capacidad para
expandir el negocioconconfianza, automatizando losflujos

detrabajo financieros y operativos

Lascaracterísticasde BusinessCentral ysucapacidad
funcional sonen resultadode décadas de experiencia
de Microsoftenel desarrollode aplicacionesde
negocio específicamente diseñadas para atender las
necesidades de laspequeñas ymedianas empresas.
BusinessCentral espura innovación, laevolución de
DynamicsNAV puesse basa en sumismocódigo para
dar másopciones a lasempresas.

Porque Dynamics365BusinessCentral está disponible
como una soluciónde Software como Servicio (SaaS)
basada en la nube o como soluciónon-premise
(alojada en losservidores de laempresa),mientrasque

DynamicsNAVsólo puede utilizarsecomo unasolución
en un servidor propio o en un centro de datos privado,
pero noen lanube públicacomo sí sucedecon
BusinessCentral.

La nubedonde funcionaBusinessCentrales precisa-
mente la plataformaAzurede Microsoft,que además
de aportar total escalabilidady lamáximaseguridad,
añade la más amplia colección de certificaciones para
cumplimientoregulatorio de la industria,entre lasque
por supuestoseencuentraGDPR. Lo queresuelve una
de las preocupaciones del CFO en materia de riesgos.

Una solución única e integral para satisfacer
las necesidades de las empresas en crecimiento



Obtenga una imagen completa de sunegocio conpaneles
fáciles de crear y análisis integradosqueinforman y guían

demanera proactiva a losempleados.
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La nubedonde funcionaBusinessCentrales precisa-
mente la plataformaAzurede Microsoft,que además
de aportar total escalabilidady lamáximaseguridad,
añade lamásampliacolecciónde certificacionespara

cumplimientoregulatorio de la industria,entre lasque
por supuestoseencuentraGDPR. Lo queresuelve una
de las preocupaciones del CFO en materia de riesgos.

BusinessCentrales la soluciónde administración
empresarial todoen unoque conecta personasy
procesosde manera fácily sinproblemas.Al integrarse
de formanativacon Office 365(Outlook,Word,
Excel…),ofrece multitudde procesos inteligentes que
facilitanel díaa díay ayuda atomar lasmejores
decisionesdenegocio.

Ylo másimportante:BusinessCentralpone elconcepto de
transparenciay flexibilidadenelcentrode losnegocios,

Una solución todo en uno

permitiendoque lasempresascontrolenperfectamente los
costesde lasoluciónycrezcan asupropioritmo,adaptán-
dosea suentornocasientiemporeal. Loquesignificaque
esposiblecomenzarpoco apoco resolviendolasnecesi-
dadesde losdiferentesrolesde empleados,asícomo las
desusectordeactividad ynegocio enparticular,para
posteriormente extenderDynamics365amedida que la
organizaciónevolucionay crece.

1. Porque esuna solucióntodo en uno:
no solo incluye capacidades de gestión contable y
financiera, sinotambién ventasy servicios,gestión de
proyectos,cadena de suministro,gestiónde inventario
y operaciones.

2. Porque abrazay reúne losdosmundos:
el de los procesos de negocio y el de la productividad
personal. Incorpora herramientas familiarescomoson
ExcelyWord dentro del contextode losprocesos de
negocio, aumentandosignificativamente la productivi-
dad y la colaboración, mientrasse reduce lanecesidad
de cambiar de entorno de trabajo.

3. Porque aporta análisise inteligencia:
Power BI y Cortana Intelligence están integrados de
formanativa en lassolucionesempresarialesde
Dynamics365BusinessCentral, para obtener informa-
ción predictiva, consejosprescriptivose información

sobre lospróximospasosa dar.Además,mediante
servicioscomo Azure IoTpodemos incorporar datosde
dispositivosIoTpara, por ejemplo,permitiracciones
preventivas ligadasa procesosde negocio encontextos
tales como el servicio de campo. Inteligencia aplicada a
la calidad del servicio.

4. Porque acelera la innovación:
lasempresastambiénpueden adaptarse e innovaren
tiemporeal graciasa sumodelode datoscomúny una
plataforma de aplicaciones empresarialesextensible,
que incluye PowerApps, Flow y Power BI Embedded.

5. Porque es fácilmente extensible:
graciasa MicrosoftAppSource lasempresaspueden
encontrary evaluarfácilmenteaplicacionesSaaS tantode
Microsoftcomo de nuestrospartners,vinculadasa
Dynamics365,Office 365,Cortana Intelligence yservicios
de laplataforma Azure.

Cinco razones para considerar mi
transición de Dynamics NAV a Business Central
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Al igual de DynamicsNAV,BusinessCentral sedistribu-
ye e implementaa través de nuestra redespecializada
de partners,que cuentancon ampliaexperienciaen la
práctica totalidad de lossectoresempresariales.Esel
momentoentoncesde ponerse encontacto sinningún
compromiso,para solicitaruna demostración que
permitaevaluar con la profundidadquesea necesaria
lascapacidadesy la innovación quetrae consigo
BusinessCentral.

¿Cuál es el siguiente paso?

Todoslosdatos empresariales a sualcance y en tiempo
real;KPI ydashboards flexiblesadaptados a cada rolde
usuario.

La inteligencia artificial permiteunmayor rendimientoe
impulsaunamejorexperiencia del cliente.

Lassugerenciasdel sistemabasadasen datos históricos
optimizan losresultados de losprocesos,a la vez que
logranuna mayorproductividad.

Tomar decisiones inteligentes
con las mejores herramientas
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