
Analytik Template:
Vertriebsübersicht

Die technische Umsetzung erfolgt mit
Hilfe von PowerBI 



Vertriebsüberblick: 
Vertriebsfakten 

(Umsatz, Profit, Aufträge, Kunden)



Vertriebsentwicklung: Zeitliche
Analyse der Vertriebskennzahlen

(Vertriebskennzahlen beinhalten u.a. Ertrag,
Umsatz, Auftragsbestand und Auftragseingang​)



Teamperformance: Analyse der
Produkte, Regionen & des

Vertriebs



Kundenüberblick: (Pareto)Analyse
aller Kunden



Produktüberblick: (Pareto)Analyse 
aller Artikel



Key Facts über den Bericht und die
Berichtsseiten

Diverse, flexible Filtermöglichkeiten
(u.a. Jahr, Monat, YTD, Kunde,
Produkte, Region, Verkäufer/in)

1 Datenmodell, unzählige
einheitliche Kennzahlen

automatisierte Aktualisierung bis zu
8 Mal pro Tag

 



Vernetz dich, um mehr über den Einsatz von
Datenanalysen im Unternehmen zu

erfahren.


