Analytik Template:
Vertriebsubersicht

Die technische Umsetzung erfolgt mit
Hilfe von PowerBlI




Vertriebsuberblick:
Vertriebsfakten
(Umsatz, Profit, Auftrage, Kunden)

ai-!-eCIm Vertriebsuberblick

Umsatz _
Vorjahr: 760.068 €

Profit
Vorjahr: 193.772 €

Auftragseingang

Auftrage 800.659 €-

Vorjahr: 760.068 €

13

Vorjahr: 10

0,48 Mio.€

0,19 Mio.€
2024

0.1 Mio.€

0,48 Mio.€
0,19 Mio.€
2024

MEIWI L

Umsatz vs. Umsatzziel

0,00 Tsd.€ ‘ 93% 67811 Tsd.€

Profit vs. Profitziel

0,00 Tsd.€ ‘ 96% 180,76 Tsd.€

Auftragsbestand

166.909 €-

Vor Jahr: (Leer)

Retention-Rate

100%




Vertriebsentwicklung: Zeitliche

Analyse der Vertriebskennzahlen

(Vertriebskennzahlen beinhalten u.a. Ertrag,
Umsatz, Auftragsbestand und Auftragseingang)

Bi'!'eqm Vertriebsentwicklung

Umsatz AJ (€), Umsatz V) (€) und Umsatzziel Al (€) nach Monat

@®Umsatz Al (€) © Umsatz VI (€) ®Umsatzziel A (€)
86.385 £
71948 €
66,645 € 62159 € 66939 £
4,342 €
0332 € £.276 € 9599 € 8.8 : 1
I?b‘ZEﬂ =

Juli August September Oktober MNovember Dezember

125.050 € 124583 €

78983 €

Januar Februar

" Auftragseingang Al (€) und Auftragseingang VJ (€) nach Monat Profit AJ (€) und Profit V] (€) nach Monat

@ Auftragseingang Al (€) © Auftragseingang VI (€) @ Profit Al (€) © Profit VI (€)

40 Tsd. €

30Tsd. €

100 Tsd. € 20Tsd. €
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Teamperformance: Analyse der
Produkte, Regionen & des
Vertriebs

B.iTeCI M Teamperformance

Umsatz nach Vertrieblerin
@ Ausgewdhltes/Aktuelles Jahr (AJ) © Vorjahr (V1) @ Kundenanzahl AJ (#)

5M.379 €

3
)

- 400 Ted. €

Umsatz (€)

229007 €
200 Tsd. €

Umsatz/AE/Profit {
Kundenanzahl Al (#)

12342 € 98.385 € p——

8.423 € 50.822 € 57.015 € o -
.JA‘-U 1 ‘J'C‘ -.:?.[}15 © 9932 €

: Jim Olive Otis Falls ina Townse Xobin Bettencourt lenjamin Chi elena Ray ster Henderso
AUftI’GgSEIHgGI’Ig (e) | Jim Oli )tis Fall Lina Townsend Robin Bettencourt Benjamin Chiu Helena Ray Ester Henderson

Vor Jahr: 760.068 €

800.659 €+ "Umsatz nach Produkt Umsatz nach Region
Vor Jahr: 760.068 €

Profit (€)

AMERIKA

Vorjahr: 193.772 €

Kundenanzahl (#) Q

13-

Vor Jahr: 10

©2024 OSM ©2024 TomTom B Microsoft Azure [




Kundeniiberblick: (Pareto)Analyse
aller Kunden

Kundenentwicklung nach Jahren

13 3 @ Bestandskunden (#) © Neukunden (#) @ Retention Rat

Kundenanzahl (#) Neukunden (#)

Anzahl Kunden (#)
Retention Rate

10 100%

Bestandskunden (#) Retention Rate (%)

Pareto: Wer sind unsere wichtigsten Kunden? iz aes | cwmereseaaie

s

Pareto-Prinzip: Umsatz nach Kunde

@ Dynamischer Messwert (€) © Prozentualer Anteil der Gesamtmenge (%) @ Pareto: 80% Marke Umsqtz

tiliee e ...wird mit Hilfe von...
100 Tsd. €

6T124 € 63060659731 € 58496 €

45798 € , - Kunden generiert.
34967 € 30906 € 28970 € ' g

- 18192 € 15956 € 9951 €
- - B e

Ausgewdhlter Messwe..

Relecloud Alpine School of Adatum Eckerman  Trey Zupfner ITh oD GIG PRG  TechmbH Bike
Ski Fine Art Cc Sales and Research ~ AG  Consulti.. Cleaning E-Come.. Cyber

House and Re... Agency Security




Produktuberblick: (Pareto)Analyse
aller Artikel

B.iTeCI M Produktiiberblick

P — Buftragsbestand Kundenanzahl nach Produktgruppe

Umsatz nach Produkt
@ Dynamischer Messwert Al (€) @ Dynamischer Messwert V) (€) @ Dynamischer Messwert AJ vs. V

433,664 € b s
0.4 Mio.€ @ MISC

TABLE
0.2 Mio.€

0.0 Mio.€ % < i o
CHAIR TABLE sC 13(S4.21%)

Pareto: Was sind unsere wichtigsten Produkte?

Pareto-Prinzip: Umsatz nach Artikel
@ Dynamischer Messwert (€) © Prozentualer Anteil der Gesamtmenge (%) @ Pareto: 80% Marke

60 Tsd. €

Umsatz

40 Ted. € ...wird mit Hilfe von...

Artikeln generiert.

Ausgewahlter Messwert Al (€)
Kumulierter %-Anteil

00-5 1 028-5

1996-S 1972-S 1953-W 1980-S 1988-S 6 08-S 920-S 1906-S 1964-S




Key Facts uber den Bericht und die
Berichtsseiten

e Diverse, flexible Filtermoglichkeiten
(u.a. Jahr, Monat, YTD, Kunde,
Produkte, Region, Verkaufer/in)

e 1 Datenmodell, unzahlige
einheitliche Kennzahlen

o automatisierte Aktualisierung bis zu
8 Mal pro Tag



Das leistet Data Intelligence fur |hr Unternehmen

@ Gezielter Beitrag zur Umsetzung der Unternehmenstrategie

@ Smarter Umgang mit internen und externen Daten

@ Geschdftsmodell kontinuierlich verbessern & Geschéftsprozesse optimieren

[
-

Marius Neufert 4 ¥ B.i.Team Gesellschaft fiir

. ] Softwareberatung mbH
"Mit intelligenter Datenanalyse zu smarten
Geschaftsentscheidungen." Data Intelligence ist der Schlussel!

Frankfurt, Hessen, Deutschland - Kontaktinfo




